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Londra LE NOSTRE SEDI

Ideandum dal 2022

Py ha aperto le porte
ﬁ a un mercato
sempre piu
internazionale

»
.t
.
.
o

(=g
=i

Vicenza

.
P
.
.
Py
e

ot

.
.

IE' I:' i

o
.
.
o
.

.
.
ot
Ry
IS
Ry
.
.
o
o

ot
.
N
.
P
.
.
P
.
.
S
.
I

.
L
.
.

o
o
.

R
o

Alessandro Zanella
CFO

\

’ o ,
n A ! Armida Parigi
Fabio Fusai ’ P j‘ Managing Director

CEO Riccardo Lucietti e soc!a

Fondatore %,

o L AT e {



Il marketing
odontoiatrico non ha
confini. Neanche noi.

Ideandum ¢ la prima azienda nata in Italia specializzata esclusivamente nella crescita e nella
trasformazione degli studi dentistici. Ma non ci siamo mai fermati ai confini nazionali.

Oggi siamo presenti anche a Londra e Dubai, portando le migliori best practice internazionaliin
Italia e offrendo agli studi italiani gli strumenti per emergere e strategie mirate a una crescita
continua nel corso del tempo.

La nostra rete di connessioni con dottori e aziende del settore dentale in diversi mercati ci
permette di trovare soluzioni migliori, piu mirate e innovative per i nostri clienti, garantendo un
supporto strategico unico e altamente qualificato.

Conoscere piu mercati non e solo un vantaggio, € cio che ci rende autorevoli, consapevoli e capaci
di generare il massimo valore.

Noi non seguiamo il mercato. Lo anticipiamo.



Ideandum

In oltre 10 anni di esperienza:

. abbiamo supportato piu di 1200 clienti

. abbiamo erogato oltre 1000 giornate formative
direttamente negli studi

. abbiamo realizzato oltre 500 siti web odontoiatrici

. abbiamo organizzato oltre 200 eventi gratuiti,
con piu di 10.000 iscritti negli ultimi 3 anni

. I’80% dei nostri clienti rinnova dopo i 2 anni di
contratto

Le nostre strategie di marketing e management
sono costruite per essere:
. etiche, nel pieno rispetto delle normative italiane
(Legge 145/2018 - “Legge Boldi” e pronunce CAO)
. personalizzate, perché ogni studio ha un’identita
unica da valorizzare
. evolutive, capaci di crescere con il cliente, anno
dopo anno

Oggi piu che mai, comunicare bene &
fondamentale.

Farlo con una visione internazionale e un
vantaggio competitivo concreto.

|3

5%

TOV

+10 ANNI

LEADER DEL
SETTORE

OLTRE 1200

CLIENTI SEGUITI
NEL MONDO

TAILOR MADE

PROGETTI PENSATI
SU MISURA

CERTIFICATI
ISO 9001

NR. 50 100 16811



Ti riconosci in un;
queste situazion

Non ho mai tempo per me.

Sto affrontando il
passaggio generazionale.

Voglio aumentare il fatturato
e il valore della mia attivita.

mia comunicazione non
za le mie competenze.




IL NOSTRO METODO

[l nostro metodo ha un nome preciso, che riassume + di 10 anni di passione per il nostro
lavoro e funge anche da chiara e inequivocabile dichiarazione d’intenti: GENERARE VALORE.

Dietro queste due semplici parole si celano studio, tecnica e tanta esperienza sul
campo, ovvero gliingredienti preziosi che ci hanno portato a individuare i cinque elementi
fondamentali che mantengono in equilibrio I'ecosistema di ogni studio dentistico di
successo.

Solo attraverso un’analisi approfondita di questi elementi € possibile sviluppare e attuare
strategie vincenti, in grado di condurre gli Studi Dentistici e le Aziende del Settore Dentale
al raggiungimento del loro pieno potenziale.

MARKETING WEB RISORSE UMANE PERCORSO DEL PAZIENTE CONTROLLO DI GESTIONE
STRATEGICO MARKETING E LEADERSHIP CUSTOMER EXPERIENCE E ANALISI KPI
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| nostri servizi
di Marketing

Strategy Website Google

& Branding Design SEO
Shooting Social Media Digital
Foto-Video Management Advertising

Alcuni dei nostri lavori

W

3 i . —CASE STUDY—
Discover our liyayclinical | courses TH DR LUCA DE STAVOL
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| nostri servizi
di Formazione

Forti di un team esperto nel settore, ti
seguiremo con formazione teorica e pratica
dall'inizio alla fine del progetto fornendoti
obiettivi e strategie tailor made.

® CORSO

¥ VENDITA

E essenziale trovare il modo adeguato di
presentare al paziente un piano di
trattamento odontoiatrico, poiché la sua

accettazione sancisce I'inizio di una
relazione.

CORSO
RISORSE UMANE

Per mantenere un vantaggio competitivo e garantire
la sostenibilita nel lungo termine, € essenziale
rivisitare e ottimizzare gli aspetti chiave della
gestione studio dentistico.

CORSO CONTROLLO
DI GESTIONE

Nel panorama odontoiatrico dei nostri anni, essere
un dentista va ben oltre l'abilita clinica. E diventato
fondamentale essere anche un efficace manager e
imprenditore.



Marketing per
Studi Dentistici

Grafica e branding

Generazione contatti
Brochure

B
Are you Missing Some
R riavingyour g
lavil ur
Back?

i

T Social network
Articoli di giornale




Marketing per
Accademie e Aziende
del Settore Dentale

DIGITAL |
\WORKFLOW

N
Comunicazione
cartacea

Siti internet

Promozione di
eventi e congressi



Progetti di
personal branding

Ad ogni problema,
la sua soluzione

gmﬁ!’a #lo /ﬁf.lé/ cost- Poco Osso

ﬁor@na Dental Care, dove
chirurgia dentale incontra
Llnnovagione e la
preciiione

efficienza \
ica tecnica e

Social network: strategia, formazione
e affiancamento per professionisti del
settore dentale e medicale

Unique Smile
Experience

1) mrir

S a

Ortodonzia e
Pedodonzia di Tradate

SCOPRI DI BID.

RS
DR. ENZO
PASCIUTI

Il Dott. Enzo Pasciuti: e anza in |
Pasciuti Orthode




Abbiamo avuto I'onore di collaborare con piu di 1000 clienti dal 2013.

N
B&B DENTAL

MM

MANCINI

Clinica Odontoiatrica

rONZAR

DENTISTI IN FRIULI VENEZIA GIULIA

2% MONTAGNA

g DENTISTI DEL VERONESE

COSA DICONO DI NOI

Francesco La scala
2 recensioni
4 mesifa
Ci siamo affidati ad Ideandum per la crescita di entrambi i nostri studi:

personalmente gestisco lo studio pil "giovane", aperto nel 2018.
Come ogni nuova attivita, siamo in una fase di costruzione in cui la

definizione dei processi interni e la formazione delle singole risorse &
fondamentale. Il nostro trainer, Federico, mi segue con attenzione e grande
passione in questa complessa attivita, come se lo studio fosse suo: per

quanto mi riguarda questo & i do di fare un
grande salto di qualita!

Un grande GRAZIE va anche al Eleonora ed ai ragazzi del Marketing: questo
nostro studio si sta inserendo sul mercato ed Il reparto marketing & sempre
pronto ad ascoltarci e tradurre in fatti, campagne e soluzioni su misura le
nostre idee.

Siamo ddisfatti della collab i con Id: grandi!

e ci sta per

Francesco La Scala

prof. Lorenzo Favero
ODONTOIATRIA SPECIALISTICA

@rlant

PASCIUTI

ORTHODONTICS

\ =

Lo Scala

CENTRO ODONTOIATRICO

< ortho '
famiyyr

Clinica odontoiatrica

Isabella Fabrocini
4 recensioni
5mesifa

Sono molto contenta dell'esperienza con Ideandum. Sono ormai 5 anni che

aY Ruthinium’

[ WE TAKE CARE OF YOUR SMILE

DENTAL HUB

DOTT. ANGELO RIVA

Centro Odontoiatrico

MINGI@E

MINNITI MORO

nicola contenti
1 recensione

5 mesifa

Da quando ci siamo appoggiati ad i avuto

collaboriamo e siamo riusciti con determinazione e a bi
equilibri interni antichi e disfunzionali all'interno dell'azienda, con il nostro
impegno ed il loro aiuto. | ragazzi sono allegri, disponibili, preparati, pronti a
confrontarsi su criticita per trasformarle in momenti di scambio e di

trasfor i p i ita e i tutto
corre incredibilmente veloce!

Agora Medi
2 recensioni

5mesifa

Stiamo concludendo il terzo anno con Ideandum e nel tempo abbiamo
visto cambiare il nostro studio. Oltre all'aumento di pazienti la parte che
ci trova pil coinvolti e che ci & risultata piu sorprendente & il lato
academy. Grazie a Chiara Tessarotto e Barbara Boicelli ogni giorno
miglioriamo un pezzetto dell'esperienza del paziente all'interno dello
studio ma anche l'efficienza operativa della quotidianita. Super

per chi vuole

i in gioco e vedere con occhi nuovi

i sia dal punto di vista del fatturato che dal punto di vista

organizzativo. Conoscevamo gia i nostri punti di forza ma con Ideandum
bbi; ed meglio il nostro studio ed i risultati si

sono visti subito.

L'inizio @ impegnativo ma, se hai le risorse umane giuste, il percorso

diventa piu leggero e facile.

Rich Terrier
1 recensione

5 mesifa

Mi sono app! ad Ideandum in vista di un io gener;
sfidante..ma loro guidandomi passo a passo in un percorso ordinato e
mi hanno di sviluppare il marketing e raffe eil
brand della mia realta odontoiatrica..i miei studi si affidano a questa
solida azienda da molti anni e hanno ottenuto risultati concreti. Ho avuto
modo di coordinarmi con Patrizia, Chiara e Greta sempre in maniera
costruttiva con l'obiettivo di far crescere le mie strutture. Sono molto

aspetti della di uno studio ico spesso

e igli ai miei colleghi del dentale.



https://www.ideandum.com/marketing-dentale/?playlist=c7c111e&video=2970999
https://www.ideandum.com/marketing-dentale/?playlist=c7c111e&video=2970999
https://www.ideandum.com/marketing-dentale/?playlist=c7c111e&video=2970999
https://www.ideandum.com/marketing-dentale/?playlist=c7c111e&video=2970999

Masterclass di Marketing e Management
per Odontoiatri e Titolari di Studio

GENERARE VALORE

Oggi, per far crescere uno studio dentistico, non basta essere bravi clinicamente.
Serve una strategia chiara, serve controllo, serve metodo. Serve una visione
d’insieme che tenga in equilibrio marketing, gestione, vendite, customer experience
e numeri.

Generare Valore ¢ la Masterclass di [deandum pensata per chi guida lo Studio e vuole
crescere con solidita.

Un percorso in aula, concreto e strategico, che ti aiuta a:

- comprendere davvero la direzione in cui sta andando il tuo Studio
- costruire un’identita chiara, capace di attrarre i pazienti giusti

- ottimizzare la gestione interna per risparmiare tempo ed energie
- aumentare il tasso di accettazione dei preventivi

- rendere il team piu autonomo e allineato agli obiettivi

Due giornate ad alta intensita, dedicate a titolari e office manager.
Per cambiare prospettiva e iniziare a generare davvero valore, ogni giorno.

DAY 1

Il Giovedi
. 09:30-18:00
. aperitivo 18:30-19:30

- KPI e Controllo di Gestione

- Risorse Umane
- |l Percorso del Paziente

DAY 2

Il Venerdi
9:00 - 17:30

- Marketing strategico
- Marketing operativo

Scopri tutte le date e
le location.

Scansiona il QR Code.
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\ Fissa una analisi
con ldeandum % 4
Sei pronto /]

Il tuo piano di
per l“lZlare? \ crescita
Continua come personalizzato
N hai sempre fatto...

Che aspetti?

Inquadra il QR Code,
fissa la tua

gonsulenza.
E GRATIS!
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smart

L’operatore che
risponde come se fossi
tu, quando tu non puoi.

- Risponde alle telefonate, manda e-mail e
chiama i pazienti in automatico.

- Aiuta le risorse umane in segreteria,
sgravandole da attivita lunghe e ripetitive.

- Migliora la customer experience perché &
infallibile: non perde una chiamata e non si
dimentica di nulla.

- E attiva 24/7, anche quando lo studio & chiuso
o la segreteria non € operativa.

-Aiuta la crescita di fatturato perché recupera
quei pazienti dimenticati e persi ogni giorno tra
le mille cose da fare.

Metti alla prova Ideandum
GAIA per 1 mese. Gratis e
senza impegno.

Scansiona il QR Code.




E ora di far decollare
la tua attivita!

0444 351203 TR Gode:
scopri di piu.

< rEM.ﬁkMingOdmi... a

wica U Moda velsce par effettuare
" b tue spese su Amazon bn surezza

idea _ = —— T

Marketing Odontoiatrico -
& Grupps Pubbico - Mansbri: 2062

GENERARE
VALORE

Ideandum

www.ideandum.com




